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Tobb pénzt ugyanabbdl az lizletbdl

Valsagelkeriilési stratégia azoknak,
akik ugy gondoljak, hogy nincs is valsag :)

A valsag nem azt jelenti, hogy a pénz eltiint a piacrol, hanem, hogy
elvandorol az egyes piacokrol mas piacokra, a multicégektdl a kicsik felé.
Szeretnéd, hogy hozzad vandoroljon? Akkor jol figyelj, mert most
megmutatjuk azokat a mddszereket, amelyeknek hasznalataval a vandorld
pénzek téged is megtalalnak majd.

1.Stratégia mindenkinek

Akar a csaladi kasszadat szeretnéd jobb helyzetben tudni, akar a
vallalkozasod bevételeit szeretnéd biztonsagban megorizni, az elsé6 és
legfontosabb, hogy a bevételeidet tobb labra helyezd, azaz tobb
forrasbol érkezzen hozzad a pénz. Nincs kellemetlenebb annal, mint ha
mindent egy lapra teszel fel, példaul csak a fizetésedre tamaszkodhatsz és
a munkahelyed egyszer csak megsz(inik.

Ne hidd, hogy ez veled nem fordulhat el6! Sajnos az elmult 1 évben még a
korabban bebetonozott cégek koziil is megingott néhany és koztisztviseloi,
kozalkalmazotti helyek egy része is bizonytalanna valt.

Miel6tt azonban aggodni kezdenél, azt javaslom, szerezz minél tobb
bevételi forrast.

Ha eddig csak a munkabéredbdl éltél, akkor most érdemes olyan
mellékallast keresned, ami kezdetben csak kevés energiat és munkat
igényel (lehet, hogy csak kis bevételt hoz majd), de amire vészhelyzet
esetén (tobb idoraforditassal) szamithatsz. Erre alkalmas barmilyen
bedolgozas vagy egy jobb MLM rendszerbe vald belépés, de kivalo
megoldas lehet egy (vagy tobb) szakért6i oldal elinditasa az interneten,
amely révén megtanulhatod, hogyan miikodik az internetes értékesités és
egyre novekvo haszonra tehetsz szert.

Ha vallalkoz6 vagy, akkor most érdemes bdvitened az ligyfélkorodet.
Gyakori, hogy a kisebb vallalkozasok bevételének javarészét 1-2 nagyobb
ugyfél hozza, ilyenkor ha véletleniil valamelyik nagy megbizast elvesztik,
miikodésiik ellehetetlendil.

Eppen ezért nagyon fontos, hogy vallalkozoként igyekezz a nagy megbizo6id
mellé tobb kisebb iigyfelet is talalni, igy ha elvesztesz egy nagy
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megbizast, a kisebb megbizasokbol szarmazo bevételekre még mindig
tudsz tamaszkodni.

Nagyon fontos, hogy legyen egy jol kialakitott termékstrukturad és
marketing stratégiad. Legyenek alacsony aras és prémium
termékeid/szolgaltatasaid egyarant. Ne becsiild le az alacsony értékii
termékekben rejl6 erét, mert ,,sok kicsi sokra megy”-alapon nagyon nagy
erd lehet az belépd szint(i termékek értékesitésében is. Es mig
versenytarsaid tovabbra is a prémium termékeket prébaljak elsozni, addig
te kivaléan megélhetsz az alacsony aras termékek egyre boviiloé piacabdl,
és egyre tobb ligyfélre tehetsz szert. Ha a termékpiramisod egyes
épcs6fokaira nem tudsz mar meglevé sajat termékeket allitani,
kiegészitheted azt informacios termékekkel vagy masok jutalékért
forgalmazott termékeivel (pl. partnerprogramokbol szarmazo termékek
vagy keresztmarketing partnerek termékei)

2.Ha mar van iizleted
Kommunikalj tobbet!

Ha eddig nem tetted, most itt az ideje adatbazist épiteni az ligyfeleidbdl,
vasarloidbol. Vasarlaskor felajanlhatod nekik, hogy kiildesz egy ajandék
katalogust vagy termékmintat a résziikre - amennyiben megadjak a
nevilket és cimiiket. Az adatbazisodnak rendszeresen kiildhetsz kiilonféle
aprobb reklamajandékokat, kuponokat.

Ha van honlapod, akkor még egyszer(ibb a helyzeted: elegend6 a vasarléid
szamara valamilyen értékes online letolthet6 ajandékot felajanlanod, ami
lehet egy sajat szoftverdemo, egy e-book vagy egy e-mail tanfolyam.

Az online lizletedet kiegészheted offline adatbazis-épitéssel is: ha példaul
az adott szakmanak van egy nagyobb rendezvénye, akkor ott
megjelenthetsz, rendezhetsz egy nyereményjatékot, amelynek soran a
résztvevok megadjak neviiket-cimiket vagy reklamajandékokért cserébe
kérhetsz nevet és cimet az odalatogatoktoél. Ismerek olyan céget, akik
ilyen modon 1 év alatt tobb, mint 25.000 f6s adatbazisra tettek szert.

Legyél személyesebb!

A személyes kapcsolat nagyon sokat emelhet az lizleted értékén. Mig a
tobbi online vallalkozé minimalizalja a kiadasait, és csak online épit
kapcsolatot a vasarlokkal, addig Te hatalmas lépéseldnyre tehetsz szert,
ha személyesebbé teszed a kapcsolatot az oldalad latogatodival, és ehhez
nem is kell tulsagosan nagy koltségekbe verned magad.

Ez a tanulmany szabadon terjeszthetd, tovabbadhatd, részletei azonban csak a forras feltiintetésével kozolhetoek.


http://www.rizsanelkul.hu/

Rizsanélkiil.hu

A hagyomanyos reklamokra (Ujsaghirdetés, bannerkampany) forditott
osszegek egy részét érdemes inkabb a vasarlokkal vald személyes
kapcsolattartasra forditani. Ugyanez a teendéd akkor is, ha egyaltalan
nincs pénzed mar hirdetésekre, reklamra.

Milyen eszkozokkel teheted személyesebbé kapcsolatodat a weboldalad
latogatoival?

- egy jol elkészitett vided, ami személyesebb oldalrol mutat be téged
és a cégedet, mikozben értékes tartalmat ad a latogatoknak (pl. egy
szamukra érdekes téma bemutatasa a sajat irodadbol elmesélve, vagy a
céged tobbi tagjaval kozosen bemutatva)

— hangfelvételek, podcastok (pl. podbean.com)

- személyes jellegli csoportos konzultaciok, nyilt napok, él6
kozvetitések (pl. a Ustream.tv segitségével)

- webinariumok (pl. wiziq.com)

- személyes hangvétell torténetek, tapasztalatok, beszamolok

- talalkozok, személyes tréningek szervezése

Vannak olyan teriiletek, ahol feltétleniil sziikséges |épéselonyre szert
tenned, ha szorosabba valik a piaci verseny. Ilyen példaul a marketing. Jo
hir, hogy a valsag hatasara a legtobb cég visszafogta a reklamkoltéseit és
ez sziikségszerlen lejjebb nyomta az arakat.

Ha online szeretnél hirdetni, akkor most érdemes belekezdeni, hiszen
most a valsag miatt kevesebben hirdetnek ezért sziikségszerlen
csokkentek a kattintasalapu hirdetési rendszerek arai is (ez a kutatas is
ezt bizonyitja), azaz most alacsonyabb aron hirdethetsz a Google
Adwordsben vagy az ETARGET rendszerében, mint tavaly ilyenkor.

Mi a teendd, ha egyaltalan nincs pénziink reklamra?

Ebben az esetben olyan megoldasokat kell keresned, amelyek teljesen
ingyenesek és amelyekben nagy szerepet kapnak a személyes elemek. Ha
ugyanis a latogatok/érdeklodok személyes kapcsolatba keriilnek veled,
akkor nagyobb bizalmuk alakul ki feléd és nagyobb eséllyel vasarolnak
téled, mintha egy vagy a sok arctalan cég koziil, akik csak ,,eladni akarnak
valamit”.

A vasarlok szokasainak, motivacioinak, égeto sziikségleteinek
megfigyelése utan ki kell dolgoznod egy olyan gerillamarketing stratégiat,
amely tobb elembdl all. Mindegyik elemet magad meg tudod valositani. A
kovetkezo eszkozoket hasznalhatod:

- Linképités Gyakran megfeledkeziink réla, hogy a latogatottsagunk

egy jelentos része érkezhet linkgylijteményekbol. A nagy és ismert
linkgy(ijtemények (lap.hu, Ok.hu stb.) mellett érdemes folyamatosan
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regisztralni a kisebb gylijteményekbe is, mert ezek az évek folyaman
egyre erésebbek lesznek, egyre novekszik a latogatottsaguk és igy a miénk
is.

— Virusmarketing irhatsz egy tanulmanyt a célcsoportod egy jellemzé
problémajaval kapcsolatban adott tanacsaidrol és a megoldasokrol, vagy
készithetsz vicces, meghokkent6 vagy éppen elgondolkodtatd bemutatot,
vagy akar egy jopofa tesztet is ppt bemutaté formajaban (Power Pointtal
vagy Open Office-al elkészitheted). Kérd meg néhany ismerdsodet, hogy
kildjék korbe az ismerettségi koriikben (persze ne legyen tele a
reklamjaiddal, elég 1 link az anyag végén) Ha jol dolgoztal, ez a modszer
jo néhany latogatot hozhat a szamodra. A kreativ lehetdségek szama
korlatlan!

- Videdmarketing Készits érdekes, hasznos vagy éppen nagyon
szorakoztato videodkat, és toltsd fel 6ket videomegosztokra (pl.
Youtube.com, Videa.hu)

- Blogolas A blogolas teljesen ingyen van (pl. Blog.hu, Freeblog.hu) és
ha jol csinalod szakmai ismertséget hozhat a szamodra. Nagyon fontos,
hogy egy jol koriilhatarolt célcsoportnak, egy jol meghatarozott témaban
irj és lehet6leg minél gyakrabban. A blogodban elhelyezhetsz egy a
szolgaltatasaidra/termékeidre mutaté bannert vagy linket.

- Hirlevél marketing Gyakran egy cikk kikildése az adatbazisodban
szereplé embereknek mar meglepden jé eredményeket hozhat (kiilonosen,
ha a cikkben van 1-2 link a cikk témajahoz kapcsolodo
szolgaltatasodra/termékedre), hat még egy tobb épésbdl allo levél-
sorozat, amely hasznos az olvasoid szamara ugyanakkor tartalmazza az
ertékesitési oldaladra vald hivatkozast is

- PR Hasznald ki a sajtéban rejlo erét! Gyakran elég egy jol
megvalasztott, aktualis hirekhez kot6do téma, egy blogban elvégzett rovid
felmérés eredményei, ezekb6l mar meg lehet irni egy rovidebb
sajtokozleményt. Ezeket kikiildve az adott témaval foglalkozo
Ujsagiroknak, szerkesztéknek jo esélyed van ra, hogy néhany online
Ujsagban meg tudj jelenni.

- Affiliate marketing Indits sajat partnerprogramot, amelybe barki
beléphet és jutalékért promédtalhatja a termékeidet.

- Keresztmarketing Keress olyan partnereket, akiknek nagy listajuk
van és/vagy a te célcsoportod szamara, de mas tipust terméket kinalnak
és kolcsonosen reklamozzatok egymas termékeit.

- Nyereményjaték JO modszer a figyelemfelkeltésre és a
listaépitésre a nyereményjaték. Nem kell plazmatévét adni, elegendd, ha
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valamelyik termékedet vagy szolgaltatasodat ajanlod fel nyereményként,
hiszen itt az a lényeg, hogy az a célcsoport figyeljen fel rad, aki szamara a
te termékeid, tudasod megoldast jelenthet.

- Ha nem csak online, hanem offline értékesitesz, akkor jé megoldas
lehet a kuponos akciok inditasa. Megkérhetsz partnereket, akikkel
kolcsonosen egymas reklamajandékait, katalogusait, kuponjait adjatok
ajandékba a nalatok vasarloknak.

Minél tobb eszkozt hasznalsz ezek koziil annal nagyobb sikereket érhetsz
el. Fontos, hogy fokozatosan vezesd be az egyes eszkozoket és mérd a
hatékonysagukat, csak azokat tartsd meg, amik megfelelé eredményeket
hoznak, ezzel rengeteg id6t takarithatsz meg.

3. Néhany instant tipp

Vigyazat! Felbontas utan azonnal felhasznalandé!

,Add el elére csinald meg kés6bb” Ha oktatast, informacios anyagot
szeretnél értékesiteni, de nem vagy benne biztos, hogy lesz ra kereslet,
akkor hirdesd meg tanfolyam formajaban. Ha jol megnézed, a
tanfolyamoknal, oktatasoknal eldbb jelentkezel a képzésre, befizeted a
dijat és csak ezutan torténik a képzés. Neked is ugyanezt a stratégiat kell
kovetned.

Hirdesd meg a tanfolyamot eldre! Vedd fel ra rendeléseket és ezutan
foglald le a helyszint, igy biztosan nem fogsz mellétalalni a
teremfoglalassal.

Ha online tanfolyamot hirdetsz, akkor még egyszer(ibb a helyzeted, hiszen
ilyenkor csak egy zart blogot kell létrehoznod (pl. Wordpress alatt a
Wordpress Authenticator nevi pluginnel tudsz ilyet csinalni) és oda tudod
feltenni a tanfolyam leckéit, illetve itt tudsz kérdezési lehetdséget
biztositani a tanfolyam hallgatoinak. A tanfolyam végén a hallgatok
megkaphatjak az anyagokat CD-n, igy csak annyi CD-t kell elkészitened,
ahany hallgato részt vett a tanfolyamon.

Amennyiben mindenképpen szeretnél ,,dobozos” infoterméket létrehozni,
felvehetsz ra elérendeléseket, igy pontosan tudod, mekkora gyartasi
darabszamra lesz majd sziikség.

,Még egyszer” akcié Ha az akciod nem sikeriilt olyan jol, mint vartad,
nincs ok a csliggedésre. 1-2 hét milva megismételheted az egészet szinte
ugyanugy, ezzel nagyjabol az el6z6 eredmények 25%-at tudod megint
behozni.

Ez a tanulmany szabadon terjeszthetd, tovabbadhatd, részletei azonban csak a forras feltiintetésével kozolhetoek.


http://www.rizsanelkul.hu/
http://wordpress.org/extend/plugins/authenticator/

Rizsanélkiil.hu

Akcié olcson Ha nem szeretnél arengedményt adni az akciddban, akkor
adjal ajandékokat. Plusz szolgaltatasokat (pl. +1 év garancia), kiegészito
termékeket (pl. ajandék horoszkop), hasznos informaciokat (pl. e-book a
vasarloid tipikus problémainak megoldasarol), olyasvalamit, ami
kapcsolodik a témahoz és értéket képvisel a vasarlod szamara.

Piackutatas Amikor bizonytalan a helyzet, akkor nagyon fontos a
piackutatas szerepe. Miel6tt Uj terméket/szolgaltatast vezetsz be a
piacra, vagy Uj reklamra akarsz kolteni, érdemes utananézned, hogy vajon
- A te célpiacodat hol tudod elérni (Interneten? Tévében?
Szaklapokban?)

- Mi érdekli 6ket, mire van igényiik? (Nézz koril férumokban,
blogokban, keresd a témaddal kapcsolatos kérdéseket,
problémafelvetéseket és az arra adott valaszokat)

- Milyen formaban tudjak hasznalni a termékedet? (pl.
nyugdijasoknak nem biztos, hogy sikeresen fogsz tudni e-bookot
értékesiteni)

Igyekezz minél tobb és minél sokrétlibb adatot begy(ijteni az adott piacrol
és az adott célcsoportrol és csak ezek ismeretében vagj Gjabb
fejlesztésekbe (sok hasznos adatot szerezhetsz pl. innen)

Képezd a vasarléidat Ha nagyobb értékid terméket/szolgaltatast
értékesitesz, akkor nagyon nagy lehet a tajékoztatas, az elézetes
informaciok szerepe az lizletedben. Az értékesebb termékeknél altalaban
tanacsadassal, informacidatadassal kezdédik a kapcsolat és altalaban azok
az lgyfelek vasarolnak a végén, akik megfelelé mértéki informaciot
kaptak és ezalapjan fel tudjak mérni az termék értékét és személyes
hasznat. Ezt a fajta tanacsadoi szerepkort jol lehet helyettesiteni olyan
informacios anyagokkal, amelyek részletesen leirjak a problémakat,
valaszokat adnak a kifogasokra, igy a személyes eladasnal mar csak a
valoban egyedi kérdéseket kell tisztazni.

El6fordulhat olyan eset is, hogy az iigyfél tisztaban van a problémajaval,
de nem tudja, milyen megoldasok koziil valaszthat. Ilyenkor egy
tajékoztato anyag akar online akar offline nagy segitségére lehet - akar
még fizetbssé is tehetjiik ezt az anyagot.

Upsell Miutan a vasarlod megvasarolt toled terméket, felajanlhatsz még
neki mas termékeket is, amelyeket csak most és csak itt azonnal jelentds
arkedvezménnyel vasarolhat meg. Ez a felajanlas torténhet még a
megrendelés el6tt (tehat hozzateheti a megrendeléséhez) vagy pedig az
elsé megrendelés utan azonnal. Interneten ezt csupan néhany perc
megvaldsitani a sajat oldaladon, de a statisztikak azt mutatjak, hogy a
vasarlok 20%-a él a lehet6séggel.
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Bonuszok Az emberek szeretnek ajandékokat kapni. Ha a terméked mellé
sokféle bonuszt kinalsz, akkor gyakran éppen a bonuszok hatasara
dontenek Ugy, hogy megéri nekik nalad elkélteni a pénziiket.

4. Hatékonysagnovelés

Ha szeretnél tullépni ezen a valsag-mizérian, akkor jol teszed, ha
hatékonyabba, szervezettebbé teszed a munkadat, igy tébb idéd jut a
megoldasok keresésére és a pihenésre is.

Ahhoz, hogy ugyanannyi id6 alatt tobb munkat végezhess el, 4 nagy
teruleten kell fejlesztened magad:

1. |d6beosztas

2. Masok bevonasa a munkaba

3. Részfeladatok automatizalasa

4, Folyamatok Ujragondolasa, tervezése

Valamennyi teriileten sikeres lehetsz, ha tervszeriien és atgondoltan
foglalkozol vele. Elso lépésként sziikséged lesz jol megfogalmazott
tizleti célokra (mondjuk els6 korben az idei év végéig fogalmazd meg
ezeket - irasban!). Pontosan ird le, milyen bevételeket és mas iizleti
célokat (latogatoszam, feliratkozok szama) szeretnél elérni december
végére akar éves, akar havi lebontasban.

Ezutan ird le, milyen stratégia mentén szeretnéd (illetve tudod)
megvalositani ezt a tervet (hany terméket kell eladnod, ehhez hany
akciot kell inditanod, hany latogatot és hany feliratkozot kell elérned -
sajat tapasztalat, hogy érdemes mindig rahagyasokkal szamolni, mert azok
a konverzios aranyok, amik korabban sikeresen mikodtek, lehetséges,
hogy idén csak részben fognak teljesulni)

Ezt kovetben a terveidet ird be a naptaradba és |épésrdl |épésre
tervezd hozza az elvégzendé feladatokat is! (mikor kell
blogbejegyzéseket irnod, mikor mennek ki az akcios levelek, mely
idészakokban dolgozol majd a lista bovitésén stb.)

A feladatokat végignézve gondolkodj el azon, hogy ha egyes egyszer(ibb
részfeladatokat kiszerveznél, akkor mennyivel tobb id6d jutna pl. a
latogatottsagnovelésre és ez mekkora profitnovekedést jelentene a
szamodra. Gyakran néhany tizezer Forintos kiadassal jelentés
bevételekhez juthatsz ilyen médon.

Erdemes azt is atgondolnod, mely rutinfeladatok azok, amik csak
hatraltatnak a munkaban, nem hoznak sem kozvetve sem kozvetlendul
hasznot, viszont jol automatizalhatéak. Példaul a hirlevél kikiildés
kivaléan automatizalhaté autoresponderrel, és a legjobban sikeriilt
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akciokat is lehet idoziteni a hirlevél-sorozatba.

A latogatdink altal gyakran feltett kérdésekre is kidolgozhatunk egy GYIK
rendszert, amelyben minden kérdésre megtalalhatja a valaszokat (pl.
,Letoltottem az e-bookot, de elvesztettem, elkiildenétek még egyszer?”),
ezzel rengeteg idot takarithatsz meg, amit e-mailezéssel toltenél.

Gyakran a berogziilt szokasaid azok, amik hatraltatnak a munkaban: pl.
allandoan figyelgeted az e-maileket, minden Uj blogbejegyzést azonnal
elolvasol, folyton elérhet6 vagy Skype-on, MSN-en. Ahhoz, hogy hatékony
legyél a munkaban, meg kell tanulnod kiilonvalasztani a kapcsolattartast
és kommunikaciot igényl6 feladatokat és a fokuszalast, nagy odafigyelést
igényl6 alkotomunkat.

Ha ezen lépéseket kiilon-kiilon vagy egészében megvalositod maris
hatalmas eldrelépést érhetsz el a bevételeid tekintetében és szemben
Uszhatsz az arral.

Az Id6varazs Tréningen megmutatjuk milyen gyakorlati lépéseket kell
megtenned a hatékonyabb munka érdekében, segitlink ott helyben
elkésziteni terveidet és fél éven at tamogatunk a megvalositasban is.

A tréningrol itt kaphatsz bévebb informaciot:
http://www.rizsanelkul.hu/akcio/idovarazs-trening
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